
L’humain au cœur 

du Business !



Le Réseau Essentiels
C'est :

Un Club créé par un indépendant pour les indépendants, commerçants,

artisans, TPE et PME

Un Club axé sur les valeurs humaines, la personnalité de chacun et la  

convivialité dans le seul but de vous aider à développer votre business.  

Des outils opérationnels adaptés à vos besoins.



Royan

23 adhérents

Saintes

17 adhérents

Juin 2023

N
o
s C

lu
b
s

Rochefort

10 adhérents

Saint Jean  
d’Angely
9 adhérents

La Tremblade/  
Marennes

9 adhérents

La Rochelle

8 adhérents

Cognac

20 adhérents

Jonzac

9 adhérents

Surgères

13 adhérents

Angoulême

13 adhérents



Nos Valeurs

Partage
Bonne humeur  

Bonnes pratiques

Réussites et Difficultés  

Information

Solidarité
Entraide et  

recommandation  

entre les membres

Simplicité
Venez comme vous  

êtes !

Convivialité

Pour le coté apéro !



Pourquoi intégrer un réseau ?

Rompre avec  

l’isolement
Créer du lien Echanger

Partager les bonnes  

pratiques Apprendre
Faire du  

business



Nos outils

Des rencontres  

entre pros
Des ateliers

Un Magazine  

100% club

Un Club  

Avantages



Essentiels team business et ateliers

Essentiels Team Business

Votre « Equipe » est composée de

25 personnes maximum

Fréquence :

  Rendez-vous 1 x par mois

 Objectifs :

 Créer de véritables liens entre co-  

équipiers , mieux se connaître pour  

mieux se recommander et travailler  

sur des projets communs.

Ces rencontres sont essentiellement  

tournées business, avec beaucoup  

de convivialité et de bienveillance.

Face à Face

Fréquence :

1 x par mois

Objectifs :

Prendre le temps 

d’échanger  lors d’un 

rendez-vous  individuel 

avec un de ses

co-équipier, s’imprégner et  

s’immerger dans l’univers 

de  l’autre pour Mieux se  

connaitre et mieux se  

recommander.

Ateliers

Fréquence :

5 x par an en présentiel.

Rencontre interclubs  

Objectifs :

Vous initier, vous 

informer et  rester à la 

page sur différents  

thèmes :

vente,

marketing et 

communication,  

administratif et gestion,

etc...

Speed Meeting

Fréquence :

2 x par an

 Rencontre interclubs  et ouvert 

à tous !



Exemples d’outils  

de Contenu  

Team Business

Tour de table

Zoom sur une entreprise  

Questions / Réponses / Debrief

Point Reco ! (30min)

formation des Faces à Faces (5min)

Infos Réseau Essentiels (5-10min)

Libre échange (30min) 

 Groupe de travail et réflexion  

Défi du Capi

L’instant Digital  

Debrief des Faces à Faces

Infos métiers  Infos / Thème Capi



Les règles du jeu de  

l’Essentiels Team  

Business
1.Je participe à tous les rendez-vous mensuels (une tolérance de 3  

absences dans l’année est acceptée)

2.J’informe de ma présence ou non aux rendez-vous via le lien  

d’inscription que je reçois par mail ou sur le groupe whatsapp

3.Je coopte d’autres professionnels à découvrir le club lors des rendez-  

vous mensuels Essentiels Team Business

4. Chaque invité ne peut assister qu’à une seule rencontre découverte

5.Je m’engage à respecter mes co-équipiers et véhiculer les valeurs du  

club

6.Je recommande un maximum mes co-équipiers lorsque j’en ai  

l’opportunité

7.Je participe et je suis actif à la vie du club en communiquant sur le  

groupe whatsapp, en partageant les publications de mes co-équipiers  

sur les réseaux sociaux, en étant force de proposition dans le but de  

faire évoluer le club

8. Je réalise mes faces à face programmés avec mes co- équipiers

9. Je vais jusqu’au bout de mon adhésion pour une durée d’un an.
Si je souhaite mettre un terme à cet engagement, je règlerais 30% du  

restant dû de ma facture.



Rôle du capitaine  

Essentiels Team  

business

Transmission et remontée des informations  

entre l’équipe et le réseau

Garant de la cohésion de l’équipe et du  

maintien des valeurs du club

Communication et maintien du lien entre les  

co-équipiers via les différents outils mis à  

disposition

Organisation et Animation des Rendez-vous  

mensuels

Recrutement de nouveaux co-équipiers



Essentiels, Le Mag’

du Club Communication, Information, Recommandation

1 Seul Magazine

4 Editions /  an

Distribué sur chaque Club en version papier  

Diffusion sur Calameo.fr, sur notre site internet et sur les

réseaux sociaux

4 Formats proposés

(Publi-reportage, Interview, On a testé pour vous, Publicitaire)



Le club Avantages Essentiels

Cinémas  
Spectacles

Alimentaire  
Commerçants

Billetterie  
Sorties  

Voyages

Electroménager
Thalassos  
Weekend

Zoos
Parcs d’attractions

Le CE des indépendants !



Une équipe  

à vos côtés

E
n
 ré

su
m

é
Un réseau  

d’entraide et de  

recommandation  

pour booster  

votre activité

Des outils pour  

développer votre  

visibilité

Des ateliers pour  

rester à la page

Une dynamique  

d’équipe dans un  

esprit convivial et  

bienveillant

Des avantages et  

remises auprès de  

nombreux  

partenaires

locaux



Contenu de l’Offre

➢Un accès au Club Avantages 

Essentiels

Essentiels Team Business pour 1 an

➢Accès journée auto-promo ➢ 11 Rencontres Team 
Business

➢11 Face à Face

➢5 Ateliers en présentiel interclubs

➢Référencement sur notre Site web

➢2 Speed Meeting

➢Référencement sur le Mag’ du Club

➢4 Visites sur d’autres clubs

➢Accès aux groupes whatsapp

➢Apéros inclus



Tarifs Adhésion 1an

Offre Mensualisée 1 Club : 89€ HT / mois

Offre Annualisée 1 Club : 890€ HT / an  

(soit 2 mois offerts)

Offre Mensualisée 2 Clubs : 129€ HT / mois

Offre Annualisée 2 Clubs : 1290€ HT / an  

(soit 2 mois offerts)



Merci pour votre  

participation !
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